
© 3i Business Solutions AG - Switzerland | New Delhi | Singapore | Hong Kong | Greater Bay Area | Shanghai | Tokyo© 3i Business Solutions AG - Switzerland | New Delhi | Singapore | Hong Kong | Greater Bay Area | Shanghai | Tokyo

Aus der Praxis: Auswahl aus unseren Business Cases

LIFE SCIENCE VERSORGUNG 

Herausforderung

▪ Produkt-Management

▪ Eigene Produktlinien erneuern -

neu definieren - verbessern -

positionieren

▪ Weltweite direkte und indirekte 

Vertriebskanäle

▪ Entwicklung von neuen Produkten

▪ Marktanalyse und Strategien

▪ Händler- und Vertriebspartnerschaft

▪ Verbesserung der Margen

▪ Technologievorsprung sichern

▪ Entwicklung -> Produktion -> Vertrieb

Gelieferte Lösung Erzielte Wirkung

▪ Aufgefrischte Produktlinien / 

Produktefamilie

▪ Absatz- und Preisstrategie

▪ Massnahmen: Marketing, 

Kommunikation und Branding

▪ Einführung neuer Produkte

▪ Gesteigertes Absatzvolumen

UNTERNEHMENS-ANSIEDLUNG

Herausforderung

▪ Ansiedlung von New-Tech

▪ Umfassendes Stakeholder-

Management 

▪ Politischen Verankerung

▪ Ermöglichung des Hochlaufs des 

gewählten Standorts 

▪ Technische und gesetzliche 

Hürden

▪ Von Erstkontakt bis Eröffnung

▪ Standortevaluation

▪ Permanente Unterstützung bei der physischen 

Umsetzung

▪ Konzept und Aufbau des Clusters „KEM“

▪ Breite mediale Wirkung

▪ Arbeitsplätze und Wertschöpfung

Gelieferte Lösung Erzielte Wirkung

▪ Europaweit einzigartige Technologie vor 

Ort

▪ Unternehmenspläne im Zeit- und 

Kostenrahmen

▪ Betrieb steht und läuft 

▪ Schaffung eines einzigartigen 

Technologie-Hotspots
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UNTERNEHMENS-ANSIEDLUNG

Herausforderung

▪ Superkomplexes und gewaltiges 

Ansiedlungsprojekt

▪ Vertrauliches Projekt über lange 

Zeit

▪ Zeitpläne für Umsetzung nahezu 

unrealistisch

▪ Standortwettbewerb weltweit

▪ Umfassende, kontinuierliche und detaillierte 

Projektunterstützung auf allen Ebenen

▪ Schnelligkeit innerhalb der Verwaltungen 

implementiert

▪ Alle Ziel- und Zeitvorgaben eingehalten

▪ Verhandlungsführung in allen Instanzen

▪ Von Standortevaluation bis hin zu steter 

Begleitung

Gelieferte Lösung Erzielte Wirkung

▪ 2 Bio USD Investitionen

▪ Weltweit effizienteste und modernste 

Biotech-Produktionsanlage

▪ Rechtliche und steuerliche 

Optimierungen

▪ Schaffung von 500 Arbeitsplätzen

▪ Nachhaltige Wertschöpfung für den 

Standort

UHRENINDUSTRIE – NACHFOLGEGESUCHE IN ASIEN

Herausforderung

▪ Rasch sinkende 

Gewinnmargen

▪ Rückläufige Umsätze

▪ Channel Management

▪ Go-2-Market-Strategie

▪ Wertorientierter Lösungsverkauf

▪ Channel Strategy

▪ Nachfolgeregelung

▪ Supply Chain Management

Gelieferte Lösung Erzielte Wirkung

▪ Standortbewertung

▪ Lokale Marktstrategien

▪ Differenzierungsmerkmal schaffen

▪ Gesteigerte Verkäufe und Margen

Aus der Praxis: Auswahl aus unseren Business Cases


